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Zielmarktdefinition 
 

Zielmarktdefinition 
Dieses Blatt soll Ihnen einen Überblick verschaffen, für welchen Zielmarkt und für welche Ziel- bzw. Kundengruppe unsere angebo-
tene Versicherungslösung geeignet ist. 

Diese Zielmarktdefinition stellt lediglich eine Empfehlung dar. In begründeten Einzelfällen kann von dieser Empfehlung abgewichen 
werden. Dies kann Auswirkungen auf den Versicherungsumfang bzw. die Versicherungsleistungen haben. 

Welcher Zielmarkt soll im Allgemeinen durch das Produkt abgesichert werden? 

Volljährige Personen mit einem festen Erstwohnsitz in der Bundesrepublik Deutschland, die sich gegen die finanziellen Folgen eines 
von ihnen zu vertretenden Sach-, Personen- oder Vermögensschadens absichern möchten. 

Für welche Ziel- bzw. Kundengruppe wurde das Produkt entwickelt? 

1. Tariflinien 

Die Tariflinien des Produktes sind für folgende Kunden besonders geeignet: 

Tariflinien Zielgruppe 

Basis Personen, die einen existenziellen Versicherungsschutz bei sehr günstigem Preis wün-
schen 

Komfort Personen, die einen ausgewogenen Versicherungsschutz bei gutem Preis-/Leistungsver-
hältnis wünschen 

Plus Personen, die sehr umfangreichen Versicherungsschutz bei marktüblichem Preisniveau 
wünschen 

Premium Personen, die sehr umfangreichen Versicherungsschutz weit über den normalen, markt-
üblichen Leistungsstandard hinaus wünschen. Der Preis ist produktadäquat und steht bei 
der Auswahl nicht im Vordergrund 

2. Tarifarten 

Jede Tariflinie wird in 4 Tarifarten angeboten, welche für folgende Personengruppen besonders geeignet sind: 

 Singletarif: für alleinlebende Personen, in deren Haushalt keine Kinder dauerhaft leben 
 Paar ohne Kind-Tarif: für Personen, die sich in einer ehelichen oder eheähnlichen Partnerschaft befinden und in deren 

Haushalt keine Kinder dauerhaft leben 
 Senioren Tarif:  für Personen ab dem vollendeten 67. Lebensjahr, die sich in einer ehelichen oder eheähnlichen Partner-

schaft befinden und in deren Haushalt keine Kinder dauerhaft leben 
 Familientarif: für Personen, in deren Haushalt Kinder dauerhaft leben 

3. Optionale Bausteine bzw. Leistungserweiterungen  

Die optionalen Erweiterungen sind besonders für die Personen geeignet, die den grundsätzlichen Versicherungsschutz der 
Tariflinien zusätzlich um eine spezielle Versicherungslösung für Ihre individuelle Risikosituation erweitern möchten.  

Zum Beispiel werden folgende optionale Erweiterungen angeboten: 

Dienst- und Lehrerhaftpflicht 
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